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第 1 部【合同例会】 

◆点 鐘    越後正会長(新湊 RC) 

◆ソ ン グ   「奉仕の理想」 

◆ゲ ス ト    R.I.D.2610 ガバナー   小山英一様 

地区副幹事  下野啓介様 

富山第 3 グループガバナー補佐 牛塚松男様 

◆ガバナー卓話「だれもが笑顔でいごこちの良いクラブ」 

第 2 部【合同懇親会】 

◆開会挨拶  越後正会長 (新湊 RC) 

◆来賓挨拶  小山ガバナー 

◆乾杯     牛塚ガバナー補佐 (新湊 RC) 

◆ゴルフ表彰式   担当新湊中央 RC 

◆アトラクション 雷鳥(お笑いコンビ)  

◆閉会挨拶  石井会長 (射水 RC) 

◆出席報告＜会員数：40名＞家族会員含む 

           

 

小山ガバナー 公式訪問に参りました。 

牛塚ガバナー補佐 小山ガバナーに同行し訪問しました。 

越後会長     小山ガバナー本日宜しくお願いします。  

皆で懇親を深めましょう。 

 

 

合同例会 

 

 

 

 

 

小山ガバナー卓話 

合同懇親会 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

３RC対抗ゴルフコンペ 

個人戦 

１位   赤江寿美雄(新湊 RC) 

２位 夏野 茂夫(射水 RC) 

３位 森林 良治(射水 RC) 

団体戦  １位新湊 RC 

     2 位射水 RC               優勝スピーチ 

 

中日本ロータリークラブ選抜野球大会に出場 

９月７～８日、鈴鹿市において中日本ロータリー選抜野球

大会が開催されました。(参加チームは８チーム) 

惜しくも１回戦で大阪城北 RC に 9 対 4 で敗退。翌日は 

伊勢中央 RC との交流試合で 14 対 4 で大勝利。 

 

 

 

 

2025～2026年度 

国際ロータリーのテーマ 

出席数 本日出席率(mu 含む) 前々回修正出席率 

20 名 54.05％   62.16％ 

例会  毎週金曜日 12:30～13：30 

会長  越後  正  幹事 越後 嘉一 

第 2543 回「ガバナー公式訪問」   

        2025 年 8 月 29 日(金) 

 

   ニコニコＢＯＸ報告 

 

 

 



ニコ BOX累計額   ￥148,000- 

 

 

 

 

 

◆点  鐘    越後正会長 

◆ソ ン グ  「それでこそロータリー」 

◆ゲ ス ト  民宿あおまさ女将 青木栄美子様 

       地区副幹事    木下しげみ様 

         〃      吉田ヒサコ様 

◆地区大会ご案内 

◆幹事報告 ・次回例会「夜間情報例会」のご案内 

       日 時  9 月 12 日(金)18:30 より 

場 所  ウィークリース本町 

◆出席報告＜会員数：40名＞家族会員含む 

 

 

地区大会実行委員会 本日は地区大会のご挨拶に参りました。

皆様のご参加を心よりお待ちしています, 

越後会長 民宿あおまさ女将、本日は宜しくお願いします。 

牛塚   青木さん、卓話楽しみにしています。木下さん、吉

田さん、ようこそ新湊クラブへ 

越後雅  青木様本日はご講演宜しくお願いします。明日起

きれるように頑張ります。 

丸池・倉谷・西谷  誕生祝を頂いて。 

棚辺・京谷 結婚記念祝を頂いて。 

中瀬・横澤 明日から鈴鹿に行ってきます、応援宜しくお願い

します。 

 

 

参加者募集 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

卓話「ピンチをチャンスに」 

～小さな宿の事業継承で見つけた宝物～ 

          民宿あおまさ女将 青木栄美子氏 

 民宿あおまさは氷見市の海浜植物園の 

近くにある小さい民宿です。1972 年 

創業で祖父が商売を始めました。家族で 

経営、最大宿泊数は 5 部屋で 20 名、宴 

会はだいだい 30～40 名程度です。海に 

面したサウナと海鮮料理が売りで頑張っています。 

 コロナ禍の時に借金が膨らみ、やめようかと経営の危機が

ありましたが、なくすのはもったいないなということで夫婦

で話し合い、2 年半前に事業承継しました。 

コロナ禍からの具体的な再起戦略 

① 新ターゲット層の開拓 

プライベートサウナの新設 

従来の顧客層に加え、サウナ愛好家や若年層へアピール 

ここでしか味わえない体験を提供し、県外客が 6 割に増

加(インフィニティ水風呂など)                                                                               

海側をガラス張りにしてクールダウンで海に飛び込める

ようにしました。水風呂に入ると海と空が一体になったよ

うな感覚を味わえます。 

② 情報発信力の最大化・アナウンサー女将の SNS 活用 

サウナにお金をつぎ込み、資金不足だったので無料の

SNS を駆使して宣伝。 

宿の魅力だけでなく、氷見全体の情報を積極的に発信 

共感を呼ぶストーリーテリングでファンを獲得 

③ 魅力の再定義と向上 

氷見ビジネスサポートセンターのサポートをフル活用 

時代のニーズに合わせた施設・サービス改善戦略や方針

努力の甲斐あってなんとか 1 年で黒字化! 

うまくいき始めたと思ったら能登半島地震発生。再び廃業

の危機へ 

まずは「みんなで生き残ろう」と翌日どこよりも早く炊

き出しを開始しました。5 日間の活動終了後自分たちも経

営が危ないと気づく。地震の被害は長期的に続くことに・ 

・観光客が大幅に減少 

・風評被害による予約の低迷  8 割減 

・繰り返し襲う余震がメンタルを削る 

一念発起し地域の仲間と力を合わせ「事業を継続」 

氷見市内の 4 つの宿泊業者と集まり情報交換 

クラウドファンディング実施 

国や自治体の支援策にも助けられなんとか続けてこれま

した。2 年半やってきましたが、祖父が 50 年続けてきたこ

とに改めて畏敬の念を感じました。皆さまも是非機会があ

りましたら遊びに来てください。 

 

出席数 本日出席率(mu 含む) 前々回修正出席率 

21 名 59.46％   62.16％ 

第 2544 回「外部卓話」  

        2025 年 9 月 5 日(金) 

 

   ニコニコＢＯＸ報告 

 


